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Data urodzenia:  05.08.1985
Miasto: Siemianowice Slgskie
Region: Slaskie
Kraj: Polska
e Dyrektor Rynku AU 09/2017 - obecnie

Inter Cars SA
Oddziat: Katowice

- rozw6j rynku autobusowego na powierzonym terenie (Dolno$lgskie, Opolskie, Slgskie,
Matopolskie, t.6dzkie, Swietokrzyskie, Podkarpackie)

- wspétpraca z grupami filialnymi znajdujacymi sie na danym terenie,

- koordynacja dziatan przedstawicieli handlowych wspoétpracujacych z filiami na danym
terenie,

- wprowadzanie nowych grup asortymentowych do obrotu,

- wspoétpraca z aktualnymi dostawcami,

- analiza rynku pod wzgledem rozwoju,

- nadzér nad prawidtowym funkcjonowaniem filii autobusowych grupy

- zarzgdzanie podlegtymi oddziatami na terenie Polski,

- optymalizacja kosztéw utrzymania oddziatow,

- nadzér na realizacjg zadan powierzonych podlegtym strukturom,

- szkolenie pracownikéw z zakresu nowosci produktowych, metod sprzedazy,

- nadzér na realizacjg akcji promocyjnych,

- motywacja podlegtych pracownikéw do podnoszenia kwalifikacji i kompetencji
zawodowych,

- analiza rynku pod wzgledem dziatar konkurenciji,

- nadzér nad przestrzeganiem rozporzgdzen,

- ocena ryzyka

e Z-ca Dyrektora Grupy Filii 04/2012 - 09/2017

Inter Cars SA
Oddziat: Katowice

- zarzgdzanie podlegtymi oddziatami na terenie Polski,

- optymalizacja kosztéw utrzymania oddziatow,

- nadzor na realizacjg zadan powierzonych podlegtym strukturom,

- szkolenie pracownikéw z zakresu nowosci produktowych, metod sprzedazy,
- nadzér na realizacjg akcji promocyjnych,

- motywacja podlegtych pracownikéw do podnoszenia kwalifikacji i kompetencji
zawodowych,

- analiza rynku pod wzgledem dziatarh konkurenciji,

- nadzér nad przestrzeganiem rozporzgdzen,

- zawieranie uméw handlowych,

- ocena ryzyka,

- rozwoj sprzedazy,

- zatrudnianie nowych pracownikoéw,

- import towaréw, nadzér nad prawidtowym obiegiem dokumentoéw,

- wprowadzanie nowosci do sprzedazy po wykonanej analizie rynku,

- wyszukiwanie nowych dostawcow, producentow,

- wspétpraca z dostawcami i producentami,

- obstuga po sprzedazowa nowych autobusoéw (jako dealer marki),

- negocjacje cenowe



e Kierownik Filii 04/2010 - 04/2012

Inter Cars SA
Oddziat: Katowice

- nadzér nad prawidtowym funkcjonowaniem oddziatu

- import towaréw, oraz nadzér nad obiegiem dokumentéw zwigzanych z ich sprowadzeniem
do Polski,

- organizacja transportu,

- nadzér nad realizacjg zadan przez poszczeg6lnych pracownikéw,

- szkolenie pracownikéw z zakresu metod sprzedazy,

- szkolenie pracownikow z zakresu nowosci produktowych,

- ocena pracownikéw, wystepowanie z wnioskami o przyznanie nagrod, premii,

- sporzgdzanie planu urlopowego,

- wystepowac z wnioskami o zwolnienie pracownikéw nieprzydatnych lub nie wywigzujgcych
sie z natozonych obowigzkéw

- motywacja podlegtych pracownikéw do podnoszenia kwalifikacji i kompetencji
zawodowych,

- zapewnienie $rodkéw niezbednych do wykonywania zadan natozonych na pracownikéw.
- dbanie o tabor pojazdéw nalezacych do spotki,

- utrzymywanie wiezi z istniejgcymi klientami spotki,

- reprezentowanie spétki na podlegtym terenie (woj. Slaskie),

- raportowanie do zwierzchnika,

- przygotowywanie akcji promocyjnych,

- analiza rynku pod wzgledem

e Przedstawiciel Handlowy 03/2009 - 04/2010

Inter Cars SA
Oddziat: Katowice

- pozyskiwanie nowych klientow,

- budowa wiezi z istniejgcymi klientami spoétki,

- przygotowywanie ofert handlowych,

- realizacja zamowien,

- reprezentowanie firmy na podlegtym terenie (woj. Slgskie),
- monitorowanie dziatah konkurencji i raportowanie,

- realizacja planéw sprzedazowych,

- planowanie czasu pracy,

- raportowanie do centrali,

- przygotowywanie akcji promocyjnych

® Przedstawiciel Handlowy - Handel Lokalny i Hurt 10/2007 - 03/2009

Eurooffice-Gemini
Oddziat: Katowice

- pozyskiwanie nowych klientow,

- nawigzywanie kontaktow i budowanie wigzi z istniejgcymi klientami firmy,

- przygotowywanie i prezentacja ofert handlowych,

- ustalanie warunkoéw wspotpracy i nadzorowanie jej prawidtowego przebiegu,
- realizacja zamdéwien klientow,

- reprezentowanie firmy na podlegtym terenie,

- monitorowanie rynku i dziatan konkurenciji,

- przestrzeganie realizacji planu sprzedazy,

- planowanie czasu pracy i spotkan z klientami,

- przygotowywanie raportu z wykonywanych dziatan.

® Przedstawiciel Handlowy - Handel Lokalny i Hurt 01/2007 - 08/2007

biurowe.com.pl
Oddziat: Katowice

- pozyskiwanie nowych klientow,

- nawigzywanie kontaktow i budowanie wigzi z istniejgcymi klientami firmy,

- przygotowywanie i prezentacja ofert handlowych,

- ustalanie warunkéw wspotpracy i nadzorowanie jej prawidtowego przebiegu,
- realizacja zamdwien klientow,

- reprezentowanie firmy na podlegtym terenie,

- monitorowanie rynku i dziatan konkurencji,

- przestrzeganie realizacji planu sprzedazy,

- planowanie czasu pracy i spotkan z klientami,

- przygotowywanie raportu z wykonywanych dziatan.

Znajomosc jezykow obcych

e angielski - poziom $rednio zaawansowany



Umiejetnosci

Pakiet Office || CRM || SAFO || Adobe Photoshop || Prawo jazdy kat. A || Prawo jazdy kat. B

Zainteresowania

Motoryzacja w petnym tego stowa znaczeniu, przez wiele lat jezdzitem na motocyklu, szkole si¢ w zakresie driftu, czynny biore udziat
w imprezach oraz zawodach typu off-road. Uwielbiam budowa¢, przerabiaé¢, udoskonala¢ swoje pojazdy.




